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 مشاركة استمارة
 الدورة الثالثة لمبادرة العيش باستقلالية للأشخاص ذوي الإعاقة

 معرض الاختراعات والابتكارات
 2025وفمبر ن 8 – 6دولة قطر: 

 الشخصية البيانات

ي جواز السفر( •
 
 : الاسم الكامل )كما هو مكتوب ف

 : السن •

 : رقم المحمول •

يد  • ي البر
 
ون  : الإلكبر

 الدولة:  •

 )لأسباب تتعلق بأبعاد الأجنحة المخصصة لكل مشارك( نوع الاعاقةيرجر تحديد  •

 المهنة •

 كيف عرفت عن المسابقة؟ •

 

 عن جواز السفر ونسخةملاحظة: نرجو تزويدنا بصورة شمسية  •

وع  بيانات عن المشر

 اسم الفكرة •

 نبذة عن فكرتك •

 عدد السنوات منذ بدء التشغيل الخاص بك )إن وجد( •

 عدد الموظفي   )إن وجد( •
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 السنوي )إن وجد(المردود  •

ي تريد حلها؟ •
 أذكر المشكلة التر

كتك الناشئة؟ • ي تتناولها شر
 ما هي احتياجات السوق التر

ي على المجتمع أو الاقتصاد أو البيئة أو غب  ذلك؟ • كتك الناشئة بشكل إيجانر  هل تؤثر شر

 اكتب وصفا موجزا عن فكرتك موضحا الابتكار بها وجدوى السوق •

ي فكرت •
 
 كأذكر نقاط الإبداع ف

وع؟ • ي للمشر
 
 هل تمتلك نموذج مبدن

ح عن النموذج •  إذا أجبت بنعم يرجر إرسال صور و شر

 ما الضمان لإستمرارية نجاح الفكرة؟ •

ي المسابقة؟ •
 
ي أن يتم إختيار فكرتك للمشاركة ف

 
 لماذا ترغب ف

كة •  اذكر أسماء الفريق ودورهم بالشر

ح به  3فيديو  •  فكرتك؟دقائق تشر

كتك الناشئة. يرجر تزويدنا بحساباتك على  • وسائل التواصل الاجتماعي المخصصة لشر

) ي
 
ون  )انستغرام / فيسبوك / موقع الكبر

 خطة العمل

كاء الرئيسيون )مع من تحتاج إلى العمل من أجل إنتاج وتقديم الحل الخاص بك؟( •  الشر

الأنشطة الرئيسية )ما الذي يتعي   عليك القيام به من أجل إنتاج وتسويق وتقديم الحل  •

 بك؟(الخاص 

 الموارد الرئيسية )ما الذي تحتاجه لإنتاج حلك وتسويقه وتقديمه؟( •

ي تحلها وكيف تحلها؟( •
 عرض القيمة )ما المشكلة التر

علاقات العملاء )كيف تتحدث مع السوق عن الحل الذي تقدمه؟ وكيف تحصل على المزيد  •

 من العملاء؟(

 الخاص بك؟( القنوات )كيف تقدم الحل لعملائك؟ أين سيجد العملاء الحل •

يحة السوق والعملاء )من يحتاج إلى الحل الخاص بك، وكيف ستصل إليهم؟( •  شر
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اتيجية التسويق  • ي  -اسبر
يحة العملاء لديك بتبت  ي ستوصلها؟ كيف ستقنع شر

)ما هي الرسالة التر

 الحل الخاص بك؟(

كاء؟( •  هيكل التكلفة )كم ستكلفك الأنشطة الرئيسية والموارد والشر

 )كيف سيتم الدفع لك مقابل الحل الذي تقدمه؟ ما هي أسعارك؟( تدفق الإيرادات •


